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Situationen

_Licenstagaren gor en teknisk utveckling och
oorjar konkurrera med licensgivaren utan att
oehova betala royalty (design-around),
eftersom royaltyklausulen bara galler
produkter som gor intrang i de licensierade
rattigheterna (royaltybasen).

Licenstagares ratt till design-around? Kan
uppsta i alla licensavtal, men jag begransar
mig till tekniklicenser.



Avtalsguiden (JUNO) Patent och know-how
licens: definition royaltybas

3.11 Produkter

Alla varor som, om inte detta Avtal forelag,
skulle medfora att Licenstagaren inom
Territoriet, skulle gora intrang i ett Giltigt Krav
eller utnyttja Giltig Know-how.



Royaltyns begransning — tankbara satt att
hantera ur ett licensgivarperspektiv?

1. Lojalitetsplikt mellan avtalsparter

2. Ge licenstagaren know-how, som kommer att
anvandas ocksa vid design-around

3. Grant back-klausul, som gor att licenstagarens
forbattringar tillhor licensgivaren

4. Forbud mot licenstagarens anvandning av egen teknik
eller forskningsforbud.

5. Som royaltybas anges produkttypen, alltsa inte bara
produkter som gor intrang i licensierade patent.

6. Konkurrensforbud for produkttypen. Inte tillatet for
licenstagaren att salja konkurrerande produkt.



Lojalitetsplikt (licensgivaren uppfattar
agerande som illojalt)

Lojalitetsplikten kan aberopas som grund for att tolka
villkor i avtalet pa ett speciellt (lojalt) satt. Dock
maste normalt avtalsrattigheter i kommersiella avtal
vara uttryckliga, och kan inte uppsta enbart genom
hanvisning till en lojalitetsplikt mellan avtalsparter.

Sannolikt inget som hindrar licenstagaren fran
design-around.



Tolkning utifran avtalssyfte, avsteg fran
ordalydelse. Svea hovratt T 9302-02, 3 juni
2005, tekniskt utvecklingsuppdrag

“Det ter sig ... inte rimligt att tro att ett
utvecklingsprojekt av aktuellt slag skulle goras
beroende av att en ingaende komponent,
namligen Rockwells tidigare namnda
modemkrets RC9624ACW, inte fick ersattas.
Parterna var dessutom ostridigt inforstadda med
den snabba tekniska utvecklingen pa omradet
och med att nya snabbare kretsar kunde
forvantas inom kort. Den av Intertex pastadda
anvandningsbegransningen framstar darvid som
saregen, ...



Svea hovratt T 9302-02, 3 juni 2005 tekniskt
utvecklingsuppdrag

... eftersom den skulle innebara att Productions
utvecklingsprojekt, aven vid ett lyckat resultat,
skulle fa en starkt begransad nytta for
Productions.”

Tolkning sa att avtalspart kan fa nytta av avtalet, men
det betyder inte att en licensgivare ska kunna fa
ersattning utanfor licensierade rattigheters skydd,
med hanvisning till lojalitetsplikt. Man kan inte anse
att en licenstagares design-around, och darefter
konkurrens, strider mot syftet med licensen.



Know-how

UK Court of Appeal, Oxonica Energy v
Neuftec, [2009] EWCA Civ 668

“It offends one’s business sense to say that
Oxonica were to get free use of the know-how
in every country where there was to be no
patent or a restricted patent. True it is that in
any such country third parties would be free
to compete either generally (if there were no
patent) or by circumventing the patent claim
(if it were restricted) but in either case they
would have to develop their own knowhow.”



Grant-back i Avtalsguiden (JUNO patent- och
know how-licens) avtalspunkt 13.1

Licenstagaren ska tillhandahalla Licensgivaren
information om eventuella andringar och
forbattringar som Licenstagaren under Avtalstiden
gor av den teknologi som omfattas av Patenten och
Know-how.

Licensgivaren ska efter skriftlig begaran till
_icenstagaren, erhalla en icke-exklusiv ratt att utan
ersattning anvanda sadana andringar och
forbattringar i hela varlden utan inskrankning i tid.




Svarigheter med Grant-back

Artikel 5.1 TTBER (forordning 316/2014)
Grant-back som enkel licens ar OK
konkurrensrattsligt, men inte exklusiv licens
eller overlatelse av licenstagarens

forb

attringar till licensgivaren, eventuellt dock

tillatet om marknadsmassig ersattning betalas.
Anvands otillatna grant-back klausuler ar de

sars
Kon

Kiljbara — hela avtalet inte ogiltigt.
currensratten skyddar licenstagarens ratt

till

esigh-around.



Art 4 d) och 5.2 TTBER — begransning av
anvandning av egen teknik eller
forskningsforbud for licenstagaren ar otillatet

Mellan konkurrenter blir avtalet ogiltigt,
mellan icke-konkurrenter, klausulen
ogiltig, om man: “begransalr] licens-
tagarens mojligheter att utnyttja sina
egna teknikrattigheter eller begransalr]
mojligheterna for nagon av avtals-
parterna att bedriva forskning och
utveckling, om inte ... nodvandigt for att

hindra att licensierad know-how avslojas
for tredje man.




Royalty pa total forsaljning av produktkategori

Mellan konkurrenter ar det en sarskilt allvarlig
begransning, enligt artikel 4.1 d TTBER, om
licensavgifterna omfattar produkter producerade
bara med licenstagarens egen teknik.

Mellan icke-konkurrenter far royalty beraknas pa
total produktion, dvs. alla produkter oberoende
av om licensierad teknik utnyttjas eller ej. Mellan
icke-konkurrenter ar detta saledes en mojlighet
for att begransa design-around.



JUNO Patent- och know how-licens
avtalspunkt 20.1

Konkurrensforbud for licenstagaren

Licenstagaren forbinder sig under avtalstiden
[och under en tid av # ar efter dess
upphorande] att inte tillverka eller salja nagon
produkt som konkurrerar med Produkter.



Licenstagarens konkurrensforbud (non-
compete clauses) — ok, om inte 6ver 20 eller
30 procentiga marknadsandelar

Ataganden av en licenstagare om att inte salja
eller anvanda produkter som konkurrerar med

den licensierade.

TTBER beviljar undantag for
konkurrensklausuler bade i fraga om avtal
mellan konkurrenter och i fraga om avtal
mellan icke-konkurrenter, upp till
troskelvardena for marknadsandelar pa 20
procent respektive 30 procent.




Riktlinjerna till TTBER punkten 227-228

”l forordningen om teknikoverforingsavtal
beviljas undantag for konkurrensklausuler
bade i fraga om avtal mellan konkurrenter och
i fraga om avtal mellan icke-konkurrenter upp
till troskelvardena for marknadsandelar pa 20
% respektive 30 %.

Den storsta faran for konkurrensen i samband
med konkurrensklausuler ar att teknik som
tillhandahalls av tredje man utestangs fran
marknaden.”



Riktlinjerna till TTBER punkt 231-232

”Konkurrensklausuler kan ocksa ha
konkurrensframjande effekter. For det forsta kan
sadana klausuler framja spridningen av teknik genom
att minska risken for obehorigt tillagnande av den
icensierade tekniken, sarskilt know-how. ...

~0r det andra kan konkurrensklausuler, eventuellt i
kombination med ett exklusivt omrade, ocksa vara
nodvandiga for att garantera att licenstagaren har ett
incitament att investera i och utnyttja den
licensierade tekniken effektivt.”




Sammanfattning om licenstagarens
konkurrerande produkter/design-around

Licensgivare underskattar risken.

Som licensgivare: 6verfor know-how och
dvervag att utlova marknadsmassig ersattning
for att bli agare till teknisk utveckling som
licenstagaren gor under avtalet, anvand
konkurrensforbud som galler sa lange det
finns know-how, och/eller royalty pa total
forsaljning (om under marknadsandelarna och
inte konkurrenter).

Som licenstagare: forutse att du kommer gora
forbattringar och undvik ovanstaende. Kan bli
sjalvstandig med upparbetade kundkontakter.



